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Soluciones que unen.

1. Foro especializado en optimizacion de costes en la técnica de conexion:

mas cooperacion

Informe para

La reduccidn estratégica de costes au-
menta la calidad del producto. El perfil
de requisitos incrementard la calidad de
gestion de los proveedores y haras las
redes méas controlables

(Forchtenberg) La cadena del si-
stema fabricante y proveedor
tendra que trabajar conjuntamen-
te de forma ain mas intensiva en
el futuro para reducir los costes.
Es el resultado del foro especializa-
do en optimizacion de costes en la
técnica de conexion que tuvo lugar
del 23 al 24 de noviembre de 2005
en la sala Schwabisch. Como ejem-
plo de la tecnologia de conexion
profesional se mostro, en qué me-
dida se reflejan los parametros
“Tecnologia”, "politica de clasifica-
cion” y “la gestion de proveedo-
res” en la estructura de costes y co-
mo se puede controlarlos sin tener
que incurrir en pérdidas de cali-
dad. En el transcurso de este desar-
rollo, en el futuro, el proveedor
tendra que gestionar de forma in-
teligente la cadena de procesos.

Reinhard Barth, director de desarrollo
de productos del organizador Arnold
Umformtechnik GmbH hizo referencia
en su presentacion de inauguracién, a
que el potencial de ahorro hace ya
mucho que no se oculta en el producto.
Se identifica mas bien en toda la cadena
de proceso. Roland Bopp de Daimler-
Chrysler apoyd constantemente la tesis
de que la consideracién estratégica de
todos los factores que influyen en los
costes conduce, casi necesariamente, a
la mejora de la calidad del producto fi-
nal. Seria decisivo el importe de los pla-
zos iguales. En primer lugar hace po-
sible un amplio surtido estandarizado,

que excluye los errores de montajey re-
pasos tan costosos. Los grandes vo-
limenes de pedido reducen automati-
camente el precio de la pieza y com-
pensan asi la necesaria eleccion de va-
riantes de mayor calidad.

Esta politica de “verificacién”/surtido in-
teligente del fabricante requerira la cali-
dad de gestion de los proveedores. Fi-
nalmente, el enfoque “todo en una ma-
no” tendra que reducir en multiples ca-
sos el gasto de administraciéon del fa-
bricante. Con el concepto “Total Faste-
ner Project Management (Gestién de
proyecto de cierre total)” presentaba
Matthias Blirket, el director de producto
y comercializaciéon de Arnold, un plan-
teamiento orientativo para cubrir este
perfil de requisitos en el futuro. El pro-
veedor del futuro con éxito serd parte de
la cadena del sistema desde el desarrollo
hasta la logistica y tendrd que ofrecer
ademas de los productos los servicios
correspondientes. Segun Matthias Bur-
kert el objetivo es “controlar las redes”.

Componentes elementales de estas re-
des son los encargados de logistica. El
fabricante de asientos Lear de Besig-
heim y el especialista en logistica Lila Lo-
gistik presentaban el aspecto que ten-
dra una “Supply Chain (cadena de sumi-
nistro)” del futuro. En el “edificio adosa-
do mas largo” del mundo, desde hace
cinco anos, los fabricantes y encargados
de logistica han empezado una coope-
racion ejemplar excluyendo, practica-
mente en su totalidad, pérdidas por fric-
cién comunicativa. Con gran éxito: Lear
demuestra que los conceptos innovado-
res mantienen el atractivo de la sede de
Alemania.

El Grupo Arnold es una filial al
100% del Grupo Wurth, que cuenta
con mas de 50.000 empleados y
314 sociedades en todo el mundo y
factura mas de 6.000 millones de
euros.
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